第一天

我是数昌科技的董事长，今天由我来给大家分享。什么是数字资产？什么是消费宝？那么，数字资产的价值与消费宝的价值到底何在？今天我用20来分钟时间，给大家做一个分享。

那么其实数字资产和消费宝，它其实都是通证。那什么是通证？通证是从哪里来的呢？那么可能有些人已经明白了，有些人还不明白。那么数字资产也好，消费宝也好，他其实只是我们给他取的一个名字，可以用简单的一句话概括其实就是消费后的权益，那么这个权益是从哪里来的呢？就是你去商家消费了。

商家通过让利的方式去购买这个数字资产，然后销毁掉送给消费者。所以消费者就得了一个可信的消费数据。因为这一个消费数据是商家花了钱买过来，然后确权送给消费者，所以它是一个可信数据的资产我们叫它叫消费宝。

那数字资产可以从哪里来的呢？我们在这个数字通证里面消费者的消费权益呢，70%换成数字资产，30%换成消费宝。那么70%的数字资产呢？你每天所得到都可以去到交易所出售。我相信在群里面每一个企业家或者数昌的家人多多少少都有数字通证。那这个数字通证每天晚上到十二点零一，他就会通过分红的方式，给大家分数字资产和给大家分消费宝。

那么其实这个行为目前如果用分红两个字讲，我觉得还不够恰当，它其实是一种增值的方式。也就是说今天的数字资产它增值了、涨价了，打个比方说数字资产涨了两毛多，这个增值的部分是通过用数字资产和消费宝的方式发到你的账户里。所以百分之七十是数字资产让你可以去交易。另外的30%消费宝给你拿去再一次消费，推动消费，刺激消费，拉动内需。这个就是我们数字资产和消费宝的来源，那么数字资产和消费宝得到了以后，它有什么价值呢？这是权益，他作为通证是一个权益，但是这个通证的权益是恒定的。它20年就200000000个。而且它每天是递减式的，毕竟是分发给消费者的。那么，递减式分发，消费者得到以后就形成了一份消费过后的确权数据，那他20年就200000000个，它不会增加只有销毁、只有减少，那在这个过程中，你今天去吃饭、去理发了，或者你今天去买了茶或者是今天你去消费、买了酒、买了茶叶、买了不同其他的产品，那这个是商家或者企业在送给你的过程中就进行销毁掉了。那么销毁是当天的，赠送给你的是第二天给，也就是过了十二点零一送给你的，那这样子的话呢？随着不断地消费，资产不断地的销毁。资产的存量会越来越少、越来越少。


一旦资产越来越少，通过数字化转型应用的场景或者是企业和厂家对数字资产的需求量却越来越大。那么，随着这一个需求量的增加,随着数字资产的存量在减少，它的价格只能逐步地根据市场的需求上涨,所以有些人问他为什么只涨不跌，为什么他只有涨不会跌呢？有些人觉得很奇怪。

所以这就是我们数字资产和消费宝的价值。因为我们里面有几套机制。其中有一套机制，里面定了一个叫回收站。那么，回收站是什么意思呢？也就是说，今天根据链上分发出来的资产，可发的资产举例是两万个，那么今天，如果全市场都没有一个人用数字消费去消费。那说明今天就没有新的数据产生，也没有新的消费，当然也就没有新的销毁。那么，这个数据到了11点，到了晚上11点和12点。AI算力就会判定今天没有销毁数字资产，也没有新增任何新的数据。那分发地两万个数字资产当天就会回到一个回收站的账户里去，不会进入市场流通，那市场里面的数据是不是都保持了昨天的数字，因为它没有新增贡献值。所以没有新增销毁量。所以它今天就不涨。全部保持在昨天的数据，所以它不会跌，只会保持在昨天的价格不会上涨。

只要有人消费，就会产生新数据，就会有资产被销毁，数字资产就会通过算力算法实现增值。业绩规模越大，市场覆盖越广，应用场景越多，消费者、会员、入驻商家和企业的数量越增长，数字资产的价格就会随着市场应用规模和销毁数量不断上涨。
这个就是消费者消费后能获得的权益，所以无论是数字资产还是消费宝，每一份数据本质都是一份资产，你既可以称它为数字资产，也可以叫它数据资产。等后续监管沙盒推出后，我们就会将它正式更名为数据资产，也就是消费者通过消费获得消费权益对应的资产。

数字资产可以兑换后，在国有交易平台青岛文化产权交易中心进行交易。消费宝其实和数字资产是同价值的，只是名称不同，可以像现金券、红包一样，在我们系统对接的各个平台或商家进行消费抵扣。
举个例子，去年下半年消费的用户，他们获得的数据资产经过增值，通过70%的资产兑现，加上30%消费宝对应的增值，早已经把当初消费花出去的钱全部赚回来了。因此，在我们这套数产融，也就是数字经济、数字产业数字金融生态里，可以让消费者获得消费数据对应的权益增值：它既不是积分，也不是空头权益，更不是泡沫。随着市场规模逐步扩大、消费者持续参与使用，数字资产和消费宝的价值就会越来越高。

经常有人问我，这个数字资产到底能涨到什么程度？一年能涨多少？我其实也不清楚，我只确定一点：只要有消费，它就会上涨，具体涨幅由市场决定——使用的人越多，应用场景越丰富，它的价值就越高。

还有人会问，它会不会涨到一定程度就停止上涨了？答案是不会，原因很简单：只要有新消费，就会持续上涨。现在已经有大量企业和商家在通过数字化转型，给消费者赠送消费权益，这件事不会停止：不管是本地生活、智慧商圈还是数字消费街区，普通老百姓只要体验过，都会喜欢这种在数字化转型门店消费，就能获得红包、消费宝赠送的模式，愿意持续参与。因此，消费宝和数字资产会一直流通，持续产生销毁，使用者也会不断增加，二者的价值也会在数字经济、数字消费领域持续为大家创造收益。

今天的分享就到这里，感谢大家。
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