第二天



大家早上好。我是数昌科技的董事长，非常高兴能在今天继续由我来为大家讲解这套技术的应用。

这套AI算力系统的底层技术是基于区块链开发的。首先要跟大家说明，我们这里是用区块链做技术应用，但不涉及任何代币，更不会有相关交易，区块链在这里只是一个工具：它为所有数字消费完成权益记录，存管权证，依托区块链公开透明、分布式存储、不可篡改的技术特性，实现消费者权益透明化、可追溯，同时保障数据安全。

举个例子，过去我们在健身房、理发店或是其他实体店办卡充钱，商家会赠送积分或者优惠券，可如果哪天这家店经营不下去停业关店了，你手里这些积分、优惠券也就跟着失去价值，直接作废了。这种情况下，消费者攒下的积分和相关权益根本没有保障。现在也有很多线上APP，消费后也会给用户发放积分和各类权益，可如果平台遇到经营风险倒闭、停止运营，你账户里所有的消费权益、积分也都会跟着清零，变得一文不值。

而我们今天开发的这套数字消费AI算力系统，能够打破门店、平台、企业和行业的边界，为消费者托管消费数据权益。也就是说无论你在哪家实体店、哪个平台消费，只要这些门店、平台或是其他企业的H5、APP、商城，和我们的AI算力系统完成了API接口对接，你的数据权益价值就可以得到保障。

那么为什么能保障你的权益呢？过去不管是线下门店还是线上平台，都是以虚拟形式为你记录、存储积分、红包这类权益数据，这些数据只保存在商家自己的系统里，不管是线下设备还是线上APP、小程序，都只属于商家一方。现在如果商家的门店、小程序、APP对接了我们的系统，情况就完全不一样了：过去商家承诺给你的权益，都是口头约定，等你要兑换的时候，只能在他的门店或平台换指定商品，整个规则由商家说了算，是典型的中心化模式。而我们现在做的是去中心化模式：你不需要局限在原来的门店或平台兑换，这份权益本身就是属于你的个人资产，在哪里兑换、在哪里抵扣，完全由你自己决定——你可以换一家门店，也可以换一个平台使用，这才是真正属于你的权益资产。

这份资产在形成之前，我们会要求给你提供消费的商家，当场从你支付的款项中，按照承诺给你的权益价值，拿出资金购买对应的权益数据资产，存放在商家平台的后端账户里。我们把这份数据叫做可信消费数据，它既不是虚拟积分，也不是空头红包，是正儿八经，你顾客在商家这里消费1000元，让利的比例不是硬性规定的，而是由商家结合自身产品利润与结算情况自行决定的。
举个例子来说：不管你是在线下实体店，还是在其他平台APP消费1000元，假设商家核算后这笔订单有300元利润，扣除运营费用和其他开支后，商家决定拿出利润的10%作为让利，那么商家就需要预先在自己的账户里购买存入100元的数据资产，等顾客完成付款后，商家送出的这100元就不再是虚拟积分，而是给到消费者的可信权益，我们把商家的这个动作叫做“让利”。不过我觉得“让利”这个词在这里其实不算特别贴切，商家拿出来给到消费者的这笔数据权益本身是实打实有价值的——它是商家从我们合作的国有交易所，也就是青岛文化产权交易中心购买后赠送给消费者的，所以到消费者手中的时候，这份数据资产的价值就是真实可信，绝非虚拟的。

当消费者拿着这份可信权益去其他门店或者其他平台消费时，对方门店也愿意接收这份权益抵扣，因为他们清楚这不是凭空生成的虚拟积分，而是上一笔消费中商家实打实从经营利润中拿出来购买赠送的资产。而不同平台、不同实体门店收到这份权益后，也可以拿到交易所兑换成现金。这样一来，这份可信数据就形成了可流通的价值，还能在交易所变现，这就是我们这套系统最基础的应用逻辑和核心价值。

接下来我给大家讲一下，这套系统操作起来到底简单吗？不管是对新客户还是对门店来说，消费者用起来肯定要简单方便才行。很多没实际用过的人都会问，操作会不会复杂，工具好不好用？我今天就给大家说明，这套工具用起来非常简单：作为消费者去门店消费，只用微信支付就可以，门店有专门的数字消费AI收款码，你用微信付款完成后，数据权益就自动存入你的账户了。你的权益存放在“数惠天下”（数字的数，优惠的惠）小程序里，付款完成后权益就自动存在这个小程序中了。等你下次去其他门店消费的时候，扫商家的收款码准备付钱，数据权益就会自动弹出，你可以选择优先用这份消费权益抵扣货款，也可以选择暂时不使用，只需要点一下选项框就可以。系统默认是优先抵扣上一笔消费获得的消费数据权益，如果你觉得这份权益有保留价值，现在不想使用，只要把抵扣选项的勾去掉，微信就会直接扣除你本次需要支付的全额金额，这样讲大家应该就能理解了，操作其实非常简单。

少数消费者第一次扫码的时候，微信可能会要求做确认，比如验证你绑定的手机号码，确认你使用的微信账号，极少数情况还需要输入验证码，这都是正常流程。这是第一次，也就是你在付款的时候，需要确认一下是哪个手机号码和哪个微信绑定支付，
第二次付款就不需要做这个确认步骤了，所以用起来非常简单，不需要下载APP，也不需要注册，什么额外操作都不用做。

现在我们的系统已经和超市里用扫码枪收款的POS收银系统完成对接合作了。举个例子，你去超市买东西，排队结账的时候，收银员用收银机扫完你的商品，告诉你一共消费800元，这时候你还是和平时一样，不用做任何额外操作，只需要点开微信的付款码就行了，收银员用收银枪扫一下你的付款码，钱就完成支付了。支付完成后，页面会弹出一条确认消息，提示要给你赠送权益，询问你是否接收，你如果接收点一下确认就可以，这个确认也只需要做一次，后续支付都不用再操作。也就是说，你去超市付钱，正常扫码付款就行，消费权益就自动存到你的账户里了，所以这个功能非常好用。你获得权益之后，不管在哪里消费，都可以直接用它抵扣。我昨天和今天都跟大家讲过，这个权益是有价值的，因为这笔消费数据是可以增值的。所以不管你得到的权益比例是10%、20%，还是更多或者更少，都没关系，当它增值之后，就相当于你从支出里省了钱、赚了钱。比如你下次消费买东西原本需要付500块，你的权益可以抵扣300，你只需要付200就可以——你买到了一样的东西，消费水平没有降低，却少花了钱，这相当于给你增加了收入。

那如果有人说，我是在其他线上商城选商品消费，该怎么操作呢？线上消费也一样很简单，只要对应平台完成数字化转型，和我们的AI算力系统的API接口完成对接，操作就更方便了：你在平台选好商品付款的时候，消费权益会自动结算到你的账户。而且我们的消费权益是和各个平台的权益打通的，你在A商城消费获得的权益，可以去另一个平台的商城消费的时候抵扣使用。

这个消费权益我们也叫它消费宝。昨天有一位伙伴问我，他说董事长，我想在店里打一个标语，写“每一笔消费都多送消费宝”，你觉得可以吗？我告诉他，对第一次接触的陌生人来说，你说送消费宝，他可能听不懂。如果写“进店消费满多少送水果、送鸡蛋、送大米”，大家一看就明白，但说“送消费宝”，大家不知道这到底是什么，值不值钱。后来我就建议他，在消费宝后面加个括号，标注上“红包”两个字，也就是写“本店数字化转型，每笔消费都送消费宝（红包）”。这样一来，大家对红包都有概念，就知道进店消费有红包拿了。客人来消费的时候，你再跟他解释清楚，今天你在我这里消费了1000元，会送给你一百多或者两百多的红包，消费者一下子就能听明白。

以上就是消费端功能的讲解。那对于帮商家做市场拓展、服务商家的顾问，还有商家自己，我们给到的不叫消费权益。举个例子，你是消费者，我是商家，你来我的店里消费，你获得的是消费权益。那我作为开店的人，能得到什么呢？我得到的不是消费权益，而是贡献值——这代表我为数字消费、为消费者做出了贡献，对不对？我愿意主动购买数字权益，赠送给消费者，从而实现“我为人人，人人为我”的共赢格局，所以商家获得的就是贡献值。

还有一类人也会获得贡献值，就是为我们商家提供服务的顾问。我不可能凭空了解这个模式，是有人来告诉我相关信息、上门给我提供服务：帮我讲解商家入驻流程，辅导我店铺运营，帮我做门店设计，指导我如何通过数字化转型快速提升门店生意、拉高业绩，这位为我提供服务的人就是顾问，他的付出同样可以获得贡献值。这样一来，商家和顾问都能获得贡献值，那么获得贡献值之后，它有什么用处呢？

其实贡献值就是用来记录我和顾问所做贡献的一种计量数值，所以我们才称之为贡献值。每天晚上12点，系统会自动将商家的贡献值全额兑换为数字资产，第二天商家就可以把这些数字资产提到文交所挂卖，变现成现金。毕竟我是开店的，有现金流需求；当然你也可以选择把数字资产留着，如果你判断它未来会增值，就可以先持有，等日后需要变现的时候再拿去交易，这就是商家端的规则。

那顾问呢，顾问获得的是数字通证，也就是说，顾问在门店辛苦付出后，他的贡献值会兑换为数字通证，每天增值产生的收益，会按照7:3的比例拆分：70%兑换为数字资产给到顾问，30%兑换为消费宝给到顾问。拿到消费宝后，顾问可以直接用它消费
，70%的数字资产，既可以拿去挂卖变现，也可以留着等待增值，完全由顾问自行决定。以上就是线下服务的完整操作流程。
那如果是直接去我们的战略合作企业批量采购商品，又是另一种规则，这个模式我们称之为新消费。

新消费模式很简单，就好比我在某家企业买了酒、茶叶或是其他产品，属于大额采购，这种情况下，折扣比例不管是两折、三折还是七八折，都由企业自主决定，只要消费者认可同意就可以。对企业和商家来说，他们一般会赠送更多的数字权益，也就是数字通证给消费者。消费者拿到大额数字通证后，这既不是返利，也不是其他额外收益，

我举个具体的例子大家就清楚了——我习惯用数字举例，更容易讲明白：比如你今天消费了十万元购买产品，产品本身归你所有，商家还会赠送你八万额度的数字通证，具体赠送多少都由企业决定。商家把数字通证赠送给你后，系统当天就会完成登记。如果当天数字通证的单价是40元，那你就总共得到2000个数字通证，对不对？这2000个是商家赠送给你的，会通过消费权益发放到你的个人账户。如果你拿到这2000个的当天，数字通证没有产生增值，那你的账户依旧持有2000个通证，不会有变化；那如果通证增值了，比如说像昨天就增值了两毛，你持有2000个数字通证，这2000个份额每个增值两毛，总共就能获得4000元的增值收入。这部分收入会按照70%转成数字资产给到你，30%转成消费宝，30%的消费宝可以直接用于消费，70%的数字资产既可以留存继续增值，也可以直接卖出，我们会按照这个方式，按日为你结算一整年，也就是365天。这样就能让你每一笔消费都产生可增值的数据价值。


今天早上的分享，我主要和大家讲了技术底层的基础应用价值，还有操作流程——其实整个流程非常简单，正常消费就可以；如果想要卖出数字资产，只需要多注册一个“文博通”APP，它是青岛文化产权交易中心的官方应用，注册完成后绑定银行卡就可以操作。如果这一步有疑问，我们会安排专业老师在线辅导，就算是下载APP遇到问题，群内的辅导老师也会一步步教大家操作，好不好？感谢大家耐心听完我的分享，谢谢大家。
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