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各位优秀的企业家、数昌的家人们，大家上午好。今天早上，照样由我来给大家分享，团队是如何赚钱的，我如何去运作、如何去运营，能在这个趋势里面赚到钱。这几天已经连续给大家讲到我们在这么一个好的趋势、风口里面，能够让消费者的消费行为进行确权，让消费者能够有消费的权益，也就是消费的数据。那么通过这个消费权益的增值，就给他带来花钱能够省钱的这么一个效果。

那么同时我们在这个生态里也能够看到很多对接进来的门店，这些企业如果入驻到这套系统，或者是把这套系统接到API去了以后，那是不是又可以带来很大的效益？那在这个过程当中，我们就出现了一个身份，这些门店是不是要有人去服务，这些企业是不是要人去服务？所以就出现了一个身份叫顾问。那这么一个顾问是如何产生，需要做一些什么事，或者说他一天能赚到多少，我要给大家来分享一下。首先，门店入驻打个比方说，那像这几天他们在群里发的像有些火锅店，有一些江西小炒店他全面都数字化转型，他们店里的老板都听过来听了课。那么这个时候需要有一个人去服务这家店，这个人就是顾问。我昨天看了一下他们的火锅店是让利15%，这个是他们自己决定的哈。那么15%假如说他店里的营业额是一万块钱，当天是一万，让利15%。那就是1500对不对，让利1500里面呢，顾问能得多少？8%。那么，1500里面的8%就是120。作为这个火锅店的顾问，当天就会得到120的这个贡献值。贡献值它到今当天晚上十二点零一会换成数字通证。就是120元等值的数字通证。那这个数字通证呢？大家都是知道的啊，通过365天的这个资产的增值给你进行做分配，那么120元如果增值给你做分配的话，我假设一年下来，有个三五倍、五六倍，那么其实你今天的收入就是500、600，600、700不等。如果说这样子计算。我今年去服务十家门店，十家我不算多。那十家的话，那么一天的收入根据刚才这种算法，那么就五六千六七千不等。各位五六千、六七千你可想而知，可想而知那么一个月的收入是十几万，一年的收入我们少者说说百把万。我只要服务十个门店，我也不需要去开店。我只要天天去服务他，我就有这个收入了。所以说做门店服务，这个收益是非常之高的。接下来，我们会通过监管沙盒逐步的落地，在浙江省我们进行全面启动，这就需要大量的顾问参与进来去做一件事，就是去服务门店。所以大家做好工作准备。七月份即将推开我们的这个本地生活。

那么，如果有些人说它能对接企业，企业自己有商城，那怎么办呢？如果他是一个企业，他自己有商城，那这个叫API接口接通。如果说它的小程序里面，它让利出来打个比方说是10%。那么他的销售额举个例子，一个月有100万，一般如果小程序有商城的话，他们的营业额都是比较高的，一年至少都是几千万上亿的，我就讲他先做100万，一个月做100万吧，先算少一点。举例如果一个月是100万，它让利出来20%，当然让利多少由他们自己决定。如果让利是20%的话。为什么我说线上的会讲高一点点呢？因为线上它可以把利润都让出来嘛，线下它是还要房租，还要水电费。那么线上基本就不需要这个费用，他可以让的更多一些。我们讲它20%。也就是说一个月如果是100万，让利20万。那这个20万里面，那么对接进来的这个人有多少呢？他有一到两个点，大家记住是一到两个点，不要把它定死。我们根据每个企业的不同的情况来决定的。我们如果讲两个点，那就是两万，如果一个点就是一万。

那么如果说就按一个点来计算，一百万让利就是一万。一万也是数字通证，根据365天增值给你。那么假如说增个三到五倍，那么各位你算一下，一个月一万也就是会有三、五万，五、六万不等。那么一年下来，你只要对接进一个商城，一年的营业额有1000多万的，你年入百万可能就完全不是问题。

如果它是有团队的，是卖产品的。那么几乎上做个几千万的业绩都是没有问题的，不然的话他就没有任何意义，也没有任何价值了。那如果说团队做个几千万的业绩，那么你一年的收入也是在七八十万百把万甚至更高。那为什么这个算起来，顾问比门店会少一点呢，因为门店会更加复杂一些，他要去面对不同的客户，还要去监管等等，他的工作相对应来复杂一些。那么，如果自己有小程序的，他们是有自有团队，自有技术啊，他们自有学习的能力。所以呢你只要牵个线就可以了，那如果说一年下来，我对接个两、三个这种商城进来，API接口一接通，那么你的年收入也是在几百万啊。所以说我们去服务，去做顾问，那这些收入都是纯纯的收入。你只要做好一件工作就是服务。其他的都不需要去干。你也不需要投入，更不需要出资金，你只要服务好他们，让他的门店生意更好。啊帮他们策划一些活动，帮他们做一些引流，对不对？还有呢去帮他们这些商城做一些营销方案。你也不需要任何投入，你就每天都有收入，这个就是顾问帮他们做做业绩。打比方说，他们原来这个店是8100每日收入的，你把他们做到12000甚至更高，那么他本来的平台、商城啊，一年的销售额是一两千万，然后由于你的介入，有这套工具的服务和助力啊，一年翻一番四五千万，那么这就产生了你的价值。也就是说把门店对接进来不是就扔了、不管了，也不是说把这个商城对接进来，你就扔掉不管了。如果是不管的，企业和商城是自主有权利要换顾问的，那有可能他就申请把顾问换了，因为你都没有去服务他。所以说我们要做就做好。今天很多人分享门店很喜欢到处分享、到处链接，他只是把他入驻进来就不管了，也不给他方案，也不帮他做引流，也不做服务。那像这样的顾问，商家是有权利换掉的，我们去对接十家没有质量的，或者你不去服务的，倒不如新对接一家，先服务好这一家，那有可能你的收入比链接十家还要高。

好，接下来还有一个，就是新消费这个板块。新消费这个板块呢，基本上去服务的是高端客户。高端客户举个例子，他去买酒要买个十万二十万甚至五十万，其实服务的就是经销商了，他们找厂家下单，下个五万、五十万、一百万。那么这个时候他的产品还需要卖出去，对不对？他从厂家下大订单下过来，他还是要卖出去。那在这个卖出去的过程中，这一个服务者把介绍人服务好，他有五个点的这个奖励。举个例子，这个人是经销商去厂家批发货品，批发了十万的货、十万的货。那假如说这个厂家送八万的数字通证给这个经销商，那这个时候这个经销商他拿到货以后啊，拿到货以后，他这个货要想办法卖出去，想办法卖出去，那这个时候。八万里面的五个点，八万里面的五个点那就是4000，奖励给这个服务人员。那么这个服务人员得到了4000，同样是数字通证，通过一年365天的增值，假如说也算是增值个三五倍，那么可见他最后的收入也是万把块钱，一两万块钱的收入。各位一听。这一单哈，可以说这一单通过一年下来，他的收入也将达到几万块钱收入。那如果这样子的话，你去服务更多的经销商，通过新消费的方式去厂家下订单下货。当然我们对于货物有两种服务方法，一种服务是这个人下了订单，直接把产品拿回去。一种呢就是我们现在的数昌商贸的综合体也需要大量的货源，那么也可以让厂家委托啊到我们这边来帮他代卖等等。总之你服务好他，那以这样的方式，你一年下来帮厂家、帮这些人去分享，推荐一些经销商到厂家去购物，去大批量地下单。你就是一个服务者，我们也叫分享者。那这样一年下来。你如果分享个十几、二十个人去到厂家下订单，当然，这一个人他一年不止下一个单，有可能下两个，有可能下三个。其实你只要服务好十来个、十几个人，一年去厂家下两次订单，一次订单十万，总共二十万，你就能够得8000，十个人你就能够得八万，对不对？十个人你就能够得八万，讲的是才下十万的订单哦。

那么基于过往的经历，我看到的是基本一个人都会给企业下30万到50万的订单不等。那么这样子，看来你只要服务好十个经销商去到企业下单的话，你就能够带来一两百万的收入啊，所以说在这个数字经济、数字消费的红利里面，你无论站在哪一个角色，你年赚百万的话都是很小的目标。你去服务十个门店，或者是你去对接几个商城。API接口接通，或者是你服务好几个客户去到厂家下订单，去到厂家下订单。你以这样的方式都是能够带来巨大的收益的。巨大的收益的当然上不封顶，那么你想要更多的收入，就再努力一些。对不对？那么也就是说年赚百万，他都是轻松的。
那么今天上午呢，我就分享这么多。感谢大家的参与和聆听，谢谢有你们，再见。

